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Wichtigste Vorteile
Was-wäre-wenn-Analyse in 
Echtzeit
Mit der Was-wäre-wenn-Analyse 
in Echtzeit werden mögliche 
Kapazitätsengpässe ermittelt, die 
im Zuge von Bedarfsspitzen, bei der 
Einführung neuer Produkte oder bei 
Promotions auftreten. Anaplan S&OP 
kann ein Bedarfsszenario zur schnellen 
Analyse der Schwachpunkte und 
widersprüchlichen Anforderungen der 
Lieferkette erstellen.

Konsensorientierter Ablauf
Dank einer konsensorientierten 
Absatz- und Betriebsplanung können 
Sie unterschiedliche Standpunkte 
berücksichtigen. So entsteht ein 
vom Management genehmigter 
Geschäftsplan, derdie Vorgaben 
der verschiedenen Abteilungen 
berücksichtigt. Anaplan S&OP ist die 
ideale Lösung für Ihre Absatz- und 
Betriebsplanung, da Ausnahmen 
hervorgehoben werden und die 
Entscheidungsfindung datengesteuert 
erfolgt.

Abgestimmte Planung und 
Umsetzung
Anhand von KPIs lassen sich die 
Ergebnisse im Vergleich zur Planung 
messen. Mit Anaplan S&OP können 
Sie die Planung und Durchführung auf 
Tages-, Wochen- oder Monatsbasis 
verfolgen und kontinuierlich neue 
Maßnahmen ergreifen, um die Planung 
und Durchführung aufeinander 
abzustimmen.
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Anders als bei herkömmlichen fragmentierten Lösungen zur Absatz- und Betriebsplanung sind bei Anaplan Sales & Operations 
Planning (S&OP) alle Planungsprozesse in einer Plattform vereint, einschließlich Bedarfsplanung, Angebotsplanung, Angebots- 
und Bedarfsverwaltung sowie Finanzberichte. So können Sie mit anderen Abteilungen gemeinsam auf dieselbe Quelle zugreifen 
und sich auf die darin enthaltenen Daten verlassen. Mit Anaplan gelangen Sie schnell zu einem Konsens und können Ihre Pläne 
fortlaufend ausarbeiten. Denn selbst die kleinste Änderung zieht sich sofort durch die gesamte Angebots- und Bedarfsstruktur. 
Der Closed-Loop Prozess in der Absatz- und Betriebsplanung ermöglicht es Ihnen, schnell auf Bedarfsänderungen zu 
reagieren. Fragmentierte Lieferketten gehören damit der Vergangenheit an. Sie gewinnen Einblicke in Echtzeit, die Sie für rasche 
Kurskorrekturen benötigen. Durch die funktionsübergreifende Ressourcenzuweisung können Sie außerdem den Umsatz, Ihre Marge 
und Ihre operative Leistung verbessern. Mit Anaplan bringen Sie Struktur in das Chaos und nutzen es zu Ihrem Vorteil.

•	 Verbesserung der 
abteilungsübergreifenden 
Zusammenarbeit mit 
Konsensplanung und 
kontinuierlicher Synchronisierung 
der Vertriebs-, Marketing-, Finanz- 
und Lieferkettenpläne

•	 Schnelle Analyse der Auswirkungen 
unerwarteter Ereignisse und 
Ermittlung der besten Reaktionen 

•	 Intensivere Zusammenarbeit, 
sowohl intern als auch extern 
mit Lieferkettenpartnern, 
Niederlassungen und Allianzen 

•	 Auswertung der finanziellen Folgen 
von Kompromissen, beispielsweise 
zwischen Marktanteil und 
Rentabilität 

•	 Steigerung der Umsätze, der Margen 
und der operativen Leistung 

“Die Anwendungen 
von Anaplan sorgen 
für eine durchgängige 
Lieferkettenplanung 
in einer einheitlichen 
Umgebung; selbst die 
Finanz- und Vertriebspläne  
sind integriert.“

Kikkeri Aswatha, 
Director, Deloitte Consulting
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•	 Anpassbare Executive Dashboards 

•	 Sofort umsetzbarer Best-Practice-Ablauf zur 
Orchestrierung der Absatz- und Betriebsplanung

•	 Vergleiche von Was-wäre-wenn-Szenarios in Echtzeit 

•	 Performance-Dashboard und -Management mit 
Ausnahmebehandlung

•	 Automatisierte Workflows

•	 Konfigurierbare Prozessüberwachung, 
Genehmigungsworkflows  
und Handlungsempfehlungen

•	 Flexible und vereinfachte Konfiguration und Verwaltung 
von Hierarchien

•	 Unterstützung mehrerer Regionen und Währungen

Angebotsplanung
Mit Anaplan können Sie sich voll und ganz darauf 
konzentrieren, wie Sie Rohmaterialien und Kapazitäten 
optimieren und diese an Ihre Bedarfsplanung anpassen. Eine 
einheitliche S&OP-Plattform erlaubt es Ihnen, Abweichungen 
zwischen dem letzten konsensorientierten Bedarfsplan und 
dem Gesamtangebotsplan zu ermitteln und zu analysieren.

Bedarfsplanung
Mit Anaplan können Sie Ihre Bedarfsplanung so flexibel 
gestalten, dass Sie schnell und direkt auf Marktveränderungen 
reagieren können. Änderungen lassen sich sofort und jederzeit 
mit sprachähnlichen Formeln sowie anwenderdefinierten 
Datenstrukturen und Annahmen vornehmen. Zudem 
können Sie sämtlicher Bedarfsarten bis in die kleinste 
Bedarfssignalebene in der Lieferkette prognostizieren. 
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